[image: image1.jpg]PROGRAM REGIONALNY ‘ EURGREI NS

NARODOWA STRATEGIA SPOJNOSCI Podlaskie ROZWOJU REGIONALNEGO

* % %

* gk

* gk






BIZNES PLAN 

„Północny Fundusz Pożyczkowy”

Agencja Rozwoju Regionalnego „ARES” S.A. w Suwałkach

1. Firma i branża

a. Historia i obecna sytuacja firmy

b. Charakterystyka branży

2. Inwestycja

a. Informacje dotyczące projektu

b. Zakres inwestycji

3. Plan sprzedaży i marketingu

a. Oferowany produkt lub usługa

b. Analiza rynku

4. Plan zarządzania i działania

a. Działalność produkcyjna lub usługowa

b. Zarządzanie firmą

5. Plan finansowy

a. Aktualne dane finansowe

b. Prognozy finansowe

· Rachunek zysków i strat

· Bilans

6. Załączniki dodatkowe
1. Firma i branża

a. Historia i obecna sytuacja firmy

	1. Pełna nazwa firmy


	

	2. Adres


	

	3. Telefon/fax


	

	4. Adres e-mail


	

	5. Forma prawna (np. indywidualna działalność gospodarcza, spółka cywilna)


	

	6. Data rozpoczęcia działalności gospodarczej


	

	7. Główny oferowany produkt lub usługa (PKD)


	

	8. Charakterystyka dotychczasowej działalności (ogólna charakterystyka przedsiębiorstwa)


	

	9. Najbardziej znaczące osiągnięcia firmy (wyroby, nagrody itp.)
	


Majątek firmy:   

a) nieruchomości: 

	l.p.
	Rodzaj, adres, powierzchnia, nr księgi wieczystej
	Wartość 
	Obciążenia (rodzaj i kwota)

	1.
	
	
	

	2.
	
	
	

	3.
	
	
	

	4.
	
	
	


b) samochody:

	l.p.
	Marka
	Rok produkcji
	Wartość 
	Obciążenia 

	1.
	
	
	
	

	2.
	
	
	
	

	3.
	
	
	
	

	4.
	
	
	
	


c) inne (maszyny, urządzenia do produkcji):

	l.p.
	Rodzaj
	Rok produkcji
	Wartość 
	Obciążenia 

	1.
	
	
	
	

	2.
	
	
	
	

	3.
	
	
	
	

	4.
	
	
	
	


b. Charakterystyka branży

	1.


	Rodzaj prowadzonej działalności (rodzaj oferowanych produktów bądź usług)

	


2. Inwestycja

a. Informacje dotyczące projektu

	1. Województwo


	

	2. Powiat


	

	3. Gmina


	

	4. Miejscowość


	

	5. Kod pocztowy


	

	6. Ulica


	

	7. Numer domu


	

	8. Numer lokalu


	

	9. Status prawny nieruchomości (należy podać obręb i nr działki, na której będzie realizowana inwestycja, wskazać formę władania nieruchomością, z uwzględnieniem, czy jest to współwłasność /w takim przypadku należy przedstawić stosowne oświadczenie współwłaściciela, iż wyraża zgodę na realizację przedmiotowej inwestycji/, wskazać ograniczenia związane z władaniem nieruchomością, (jeżeli występują, np.: służebności, obciążenia hipoteczne); w przypadku dzierżawy należy podać, na jaki okres zawarto umowę dzierżawy oraz warunki wypowiedzenia tejże umowy).
	


b. Zakres inwestycji

Należy scharakteryzować planowaną inwestycję (jeśli występuje).

Należy podać rzeczowy zakres inwestycji wraz z ewentualną listą potencjalnych dostawców i wykonawców.

	


3. Plan sprzedaży i marketingu

a. Oferowany produkt lub usługa

Proszę opisać w szczegółach produkt lub usługę, która będzie sprzedawana, wskazując na wszelkie unikalne cechy albo szczególne plusy czy zalety. Należy sprecyzować, w jaki sposób te szczególne cechy produktu lub usługi dadzą przewagę konkurentami (albo przynajmniej równy z nimi poziom). 

	


b. Analiza rynku

· jacy są najpoważniejsi konkurenci przedsiębiorstwa na rynku?, proszę o opsianie konkurencji

	


· czy firmy konkurencyjne mają pozycję silniejszą, czy słabszą i w jakim zakresie?,

· jaka jest pozycja konkurencyjna przedsiębiorstwa w aspekcie zmiennych marketingowych: produkt, cena, promocja (reklama), dystrybucja, personel, lokalizacja działalności, jakość, jak również w kontekście innowacyjnych rozwiązań wykorzystywanych w procesie produkcji/świadczenia usług (m.in. czy przedsiębiorstwo wprowadza na rynek nowe elementy oferty sprzedażowej, wykorzystuje nowe technologie, w tym technologie informacyjno - komunikacyjne (ICT), jak w tym zakresie działają podmioty konkurencyjne?

	


· zasadnym jest przeprowadzenie analizy porównawczej co najmniej dwóch podmiotów bezpośrednio konkurujących z Wnioskodawcą. Należy uzasadnić, dlaczego wybrano do przeprowadzenia porównania konkretne podmioty gospodarcze. 

	Oferta sprzedażowa wnioskodawcy:
	Oferta konkurencyjna

	-cena

-promocja

-jakość

-dystrybucja

-personel

-lokalizacja

-technologie


	KONKURENCI (nazwa konkurentów):

-cena

-promocja

-jakość

-dystrybucja

-personel

-lokalizacja

-technologie




· dostawcy

	Nazwa grupy towarowej
	Nazwa dostawcy
	Udział procentowy w dostawach (ogólnie na produkt, a nie na dostawcę)

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	


· główni odbiorcy

	Lp.
	Nazwa odbiorcy
	Przychód
	%udziały w sprzedaży

	1
	
	
	

	2
	
	
	

	3
	
	
	

	4
	
	
	

	5
	
	
	

	6
	
	
	

	7
	
	
	

	8
	
	
	

	9
	
	
	

	10
	
	
	

	
	RAZEM
	
	


4. Plan zarządzania i działania

a. Działalność produkcyjna lub usługowa

MASZYNY I WYPOSAŻENIE

Proszę opisać aktualne i planowane zasoby w zakresie niezbędnych maszyn i wyposażenia. Chodzi tu również o niezbędną przestrzeń na cele produkcyjne, magazynowe, biurowe, handlowe. Jakie są koszty i czas ich pozyskania?

	


PLANY I KOSZTY PRODUKCJI

Proszę przeanalizować koszty produkcji wyodrębniając koszty surowców, komponentów, siły roboczej i pozostałe. Jaki jest wymagany poziom zapasów surowców, komponentów w zależności od wielkości sprzedaży wyrobów gotowych? Jak będzie przejawiał się wpływ sezonowych zmian popytu na twoje produkty?

Biorąc pod uwagę dostępne maszyny i urządzenia – jakie są twoje zdolności produkcyjne? 

Ilu zatrudniasz obecnie lub planujesz zatrudnić pracowników i o jakich kwalifikacjach? Ile wynoszą wynagrodzenia? Jakie są ewentualnie inne świadczenia na rzecz pracowników?

	


WYMOGI FORMALNO-PRAWNE

Wymień czy do prowadzenia twojej działalności konieczne jest spełnienie jakichś wymogów formalnych i prawnych, np. ze względu na ochronę środowiska czy konieczność uzyskania zezwolenia lub koncesji.

	


b. Zarządzanie firmą

	
	Osoba odpowiedzialna za zarząd
	Osoba odpowiedzialna za finanse
	Osoba odpowiedzialna za sprzedaż

	Imię i nazwisko
	
	
	

	Wiek
	
	
	

	Wykształcenie
	
	
	

	Doświadczenie
	
	
	

	Stanowisko
	
	
	


Czy posiadane zasoby są wystarczające?
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